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2. Linkedin ihracat icin kullanilir mi?
3. Linkedin Arama Cubugunun Ozellikleri Nelerdir ve
ve Arama Cubugu Nasil Calisir?
4. Linkedin Arama Operatérleri Nelerdir?
5. Linkedin Arama Operatérlerini Kullanarak ihracat
Pazar Arastirmasi icin Ornek Bir Calisma
6. Linkedin hedef pazar gruplari nasil kullanilir?
7. Linkedin'de sirket profili olustururken nelere dikkat
etmeliyim?
8. Sirket calisanlari Linkedin ile ihracat konusunda
nasil katki saglayabilir?
9. Linkedin'de paylasimlarin icerikleri neler olabilir?
10. Sirketler icin Linkedin paylasim plani nasil olmalidir?
11. Calisanlar icin Linkedin paylasim plani nasil
olmalidir?
12. Linkedinde sirketimiz icin ihracat amagl hashtag
kullanirken nelere dikkat etmeliyiz?
13. Linkedin Sales Navigator nedir?
14. Sales Navigator nasil etkili kullanilir?
15. Linkedin otomasyonu yapan yazilimlar nasil
kullanilir?
16. Linkedin reklamlar nasil ¢alisir? ihracat icin nasil
kullanilir?
17. Linkedin'de Ornek Bir Tanisma Mesaiji
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lhracat Mentorunuz

Kuresel pazarlan kazanmada devlet destekleri,
dijital pazarlama ve ihracat danismanligiyla
aninizdayiz.
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ISLETMENIZ EN COK NEYE

ISLE K
Devlet IHTIYAC DUYUYOR?

Destekleri is| -
Isletmelerin

« %15'i devlet destekleri,
« %35'i dijital pazarlama,
Pazuriama  %55'i dis ticaret

Dis Ticaret Dijital

konusunda destege ihtiyag
duyuyor.

BIZI TANIYIN
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lhracat Mentorunuz BAZ Girisim 2021 yilinda Ankara'da BAZ

GIRISIM

ilkemiz firmalarina kiresel pazarlar kazanmada devlet
destekleri, dijital pazarlama ve ihracat danismanhg:
hizmetleri sunmak izere kurulmustur.
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Size lhracat Mentorunuz BAZ Girisim'in LinkedIn ile Ihracat Rehberi'ni
sunmaktan biytk bir heyecan duyuyoruz. Bu rehber, ihracat yolculugunuzda
size degerli bir rehberlik sunmak ve LinkedIn'in giicini en iyi sekilde nasil
kullanabileceginizi anlatmak amaciyla hazirland:.

LinkedIn, kiiresel is dinyasinda etkili bir ag olusturmanizi saglayan, uluslararasi
is firsatlarini kesfetmenize yardimei olan bir platformdur. Bu rehberde,
LinkedIn'in  arama  &zelliklerini  kullanarak hedeflediginiz  pazarlarda
potansiyel misterileri nasil bulabileceginizi é6greneceksiniz. Ayrica, LinkedIn
profilinizi nasil optimize edeceginiz ve markanizi nasil giglendireceginiz
konularinda size pratik ipuglar sunacagiz.

Rehberimizde, LinkedIn'in  paylasim ve igerik stratejilerini kullanarak
uzmanhginizi paylasmanin ve sektérdeki dnemli kisilerle baglanti kurmanin
énemini vurgulayacagiz. Ayrica, Linkedin reklamlar ve lead generation
araclariyla  hedeflediginiz misterilere nasil ulasabileceginizi ve ihracat
firsatlarini nasil degerlendirebileceginizi adim adim anlatacagiz.

lhracat Mentorunuz BAZ Girisim olarak bu rehberin ihracat yolculugunuzda
size gercek bir deger sunacagini ifade ediyoruz. Bu rehberle Linkedin'in
sundugu firsatlar en iyi sekilde degerlendirmenizi

ve uluslararasi is dinyasinda basariya ulagsmanizi imit ediyoruz. QORT

Y

Sizlerle birlikte biyimek icin sabirsizlaniyoruz! "

BAZ

Abdullah OSKAY GIRISIN
BAZ Girisim Kurucusu
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“ Evet, LinkedIn ihracat icin kullanilan etkili bir
arac olabilir. Linkedln, profesyonel ag

LINKEDIN o|u§turmc1, is i|i§|(i|eri kurma ve is dijnyo.s|y|q

baglanti kurma konularinda énde gelen bir

iHRACAT igiN platformdur. ihracat yapmak isteyenler igin,

KULLANILIR MI? LinkedIn asagidaki yollarla faydal olabilir.”

« is Baglantilan  Kurma: Linkedin, diger s
profesyonelleriyle  baglanti  kurmanizi  saglar.
lhracatla ilgili sektérdeki kisilerle baglanti kurarak,
isbirligi, fikir alisverisi  ve ortaklk  firsatlan
bulabilirsiniz.

o ihracat Hedef Pazarlarina Ulasma: Linkedin'de,
hedef pazqr|n|z|c1 i|gi|i grup|c1rcx katilabilirsiniz. Bu
gruplarda, hedef pazarinizdaki is profesyonelleriyle
etkilesime  gecebilir,  bilgi  ve  deneyim
paylasabilirsiniz.

« ihracat igerikleri Paylasma: Linkedin'de, ihracatla
ilgili icerikler paylasabilirsiniz. Makaleler, génderiler
veya videolar araciligiyla sektérdeki  diger
profesyone||er|e bi|gi ve deneyimlerinizi paylc1§c1ra|(,
etkilesim ve farkindalik yaratabihrsiniz.

o Uluslararasi is Ortaklari Bulma: Linkedin, uluslararasi
is ortaklar bulmak igin kullanilabilir. ihracat yapmak
istediginiz hedef  pazarlardaki isletmeleri
arastirabilir, temasa gecebilir ve isbirligi firsatlarn
c1rc1yc1bi|irsiniz.

LinkedIn'i ihracat faaliyetleriniz icin kullanirken, etkili bir
profil olusturmaniz, is baglantilar kurmaniz ve aktif bir
sekilde paylasim yapmaniz dnemlidir. Ayrica, Linkedin'de
ticari iliskiye gectiginiz kisilerle iletisim kurarken, yerel
ticari adetlere ve protokollere dikkat etmek énemlidir.
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LINKEDIN ARAMA GUBUGUNUN OZELLIKLERI
NELERDIR VE ARAMA CUBUGU NASIL CALISIR?

“ LinkedIn'in arama ¢ubugu, kullanicilara istedikleri

kisileri, sirketleri, gruplari ve icerikleri bulmalarina

yardimei olan gi¢li bir aractir. ”

« Kisileri Bulma: Arama cubugunu kullanarak baglanti kurmak veya
belirli kisileri bulmak icin isim, unvan, sirket veya sektér gibi
kriterlere gore arama yapabihrsiniz.

o Sirketleri Bulma: ilgilendiginiz bir sirketi arama gubuguna yazarak
o sirketin profilini bulabilirsiniz. Sirket profilinde sirket hakkinda
bilgi, calisanlar, is ilanlari ve sirkete bagl diger bilgiler yer alir.

« Gruplan Bulma: LinkedIn'de ilgi alaniniza vygun gruplar bulmak
icin arama Qubugunu kullanabilirsiniz. i|g]|enc:|]giniz konular arama
gubuguna yazc:lrak i|gi|i grup|c1r| kesfedebilir ve bu grup|c1rc1
katilarak profesyonel aginizi genisletebilirsiniz.

o icerikleri Bulma: Arama cubugu, icerikleri bulmanizi da
kolaylastirir. Ornegin, bir konuyla ilgili makaleler, génderiler veya
videolari arama ¢ubuguna yazarak ilgili icerikleri bulabilirsiniz.

LinkedIn arama ¢ubugu ayrica daha gelismis &zelliklere de sahiptir.
Arama sonuclarini filtreleme, kisilere veya sirketlere gore siralama,
baglantilarin  derecesine gére arama yapma gibi secenekler
mevcuttur. Arama sonuclarindaki filtreleri kullanarak aramanizi daha
da 6zellestirebilirsiniz.

4’6‘ LinkedIn Premium Uyeligi olanlar daha gelismis arama &zelliklerine
7:* erigebihr. Premium Uye|er, daha spesifik filtrelerle arama yapabihr,
o daha fazla arama sonucu gérUntU|eyebi|ir ve daha genis bir aga
GIRISIM 2 erisim saglayabilir. Thracat profesyonellerinin icretli bir 6zellik olan
LinkedIn Premium kullanmasi ve bu hizmetin sundugu avantajlardan
faydcx[cmmam énerilir.
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LINKEDIN ARAMA
OPERATORLERI NELERDIR?

“Arama operatérleri, Linkedin'de daha etkili ve hedefli

aramalar yapmaniza yardimei olur. Arama ¢ubugunda bu
operatorleri dogru sekilde kullanarak istediginiz kriterlere

uygun profilleri bulabilirsiniz. ”

LinkedIn'de kullanabileceginiz bazi arama operatérleri sunlardir:

 AND: iki veya daha fazla kelimeyi birlestirmek icin kullanilir. Ornegin,
"pazarlama AND midiri" seklinde bir arama yaparsaniz, sonuglar
pazar|amc1 ve midiri kelimelerini iceren profi”eri gésterecektir.

« OR: lki veya daha fazla kelimeyi alternatif olarak aramak igin
kullanilir.  Ornegin, "pazarlama OR satis" seklinde bir arama
yaparsaniz, sonuglar pazarlama veya satis kelimesini iceren profilleri
gosterecektir.

 NOT: Belirli bir kelimeyi aramadan hari¢ tutmak icin kullanilir. Ornegin,
"oazarlama NOT satis" seklinde bir arama yaparsaniz, sonuglar
pazarlama kelimesini iceren ancak satis kelimesini icermeyen profilleri
gdsterecektir.

 Tirnak igcinde Arama: Bir ifadeyi tirnak igine alarak tam olarak o
ifadeyi arayabilirsiniz. Ornegin, "dijital pazarlama uvzmani" seklinde
bir arama yaparsaniz, sonuglar tam olarak bu ifadeyi iceren profilleri
gosterecektir.

o Parantez Kullanimi: Parantezler, arama sirasinda &ncelikli olarak
islem yapmak icin kullanilabilir. Ornegin, "pazarlama AND (midir OR
ybnetici)" seklinde bir arama yaparsaniz, sonuclar pazarlama
kelimesini iceren ve midir veya yénetici kelimelerinden birini iceren
profilleri gésterecektir.

BAZ « Site Aramasi: Belirli bir web sitesi izerinde arama yapmak igin "site:"
ARl operatérini kullanabilirsiniz. Ornegin, "site:linkedin.com pazarlama
midiri" seklinde bir arama yaparsaniz, sonuglar sadece Linkedin

Uzerinde pazarlama midiri kelimesini iceren profilleri gésterecektir.
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LINKEDIN ARAMA OPERATORLERINI KULLANARAK

IHRACAT PAZAR ARASTIRMASI iCIN ORNEK BIiR CALISMA

“ Linkedin arama operatérlerini  kullanarak ihracat pazar
arastirmasi yapmaniza yardimei olabilir. Arama sonuglarini
inceleyerek hedeflediginiz pazarlardaki potansiyel misterileri

ve is firsatlarini belirleyebilirsiniz. ”

Ornegin, mobilya sektérinde ihracat yapmak isteyen bir sirket olarak
LinkedIn'de hedeflediginiz pazarlardaki potansiyel misterileri bulmak

istediginizi varsayahm.

Hedeflenen Ulkeler:
 "mobilya ihracati" seklinde bir arama yapin ve sonuglar inceleyin.
Inn nn

> i|gi|endiginiz ulkeleri belirleyin. C")rnegin, "A|mc.1nya s "EFransa’, ingi|tere”

gibi.

is Unvanlar:
« "mobilya ihracat" AND ("satis" OR "pazarlama" OR "ihracat midiri"
OR "uluslararasi satis" vb.) seklinde bir arama yapin.
+ Hedeflediginiz ilkelerdeki ilgili is tnvanlarini ve pozisyonlari belirleyin.

Sektorler:
+ "mobilya ihracat" AND ("mobilya" OR "ev dekorasyonu" OR "mobilya
perakendesi" OR "i¢ mimarlik" vb.) seklinde bir arama yapin.
+ Hedeflediginiz ilkelerdeki ilgili sektérel odak noktalarini belirleyin.

Dil Yetenekleri:
« "mobilya ihracat" AND ("ingilizce" OR "Almanca" OR "Fransizca" OR
"Ispanyolca" vb.) seklinde bir arama yapin.
» Hedeflediginiz ilkelerin ana dillerine dikkat edin ve dil becerilerini
arama kriterlerine dahil edin.

Sirket Profili:
« "mobilya ihracat" AND "sirket adi" seklinde bir arama yaparak belirli
sirketleri hedefleyebilirsiniz.
+ Rekabetci sirketler veya potansiyel isbirligi yapabileceginiz sirketlerin

profillerini inceleyin.
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GIRISIM

“Linkedln'deki hedef pazar gruplarini kullanmak, sektérdeki

diger profesyonellerle baglanti kurmaniza ve ihracatla ilgili
bilgileri paylasmaniza olanak saglar. Bu gruplar, ayni
sektérdeki diger isletmeler ve uzmanlarla ag olusturmanizi ve
isbirligi firsatlan yakalamanizi destekler.

o Gruplan Arastirma: Linkedin'deki arama kutusunu kullanarak, hedef
pazarinizla ilgili gruplan bulabilirsiniz. thracat yapmayi planladiginiz ilke
veya sektére odaklanan grup|c1r| aramak, size daha spesifik ve i|gi|i

sonuclar verecektir.

e Gruplara Katilma: ilgilendiginiz gruplan bulduktan sonra, gruplara
katilabilirsiniz. Gruplara katilmak icin, grup sayfasinda "Katil" veya "Join"
gibi bir digme bulunur. Grup kurallarini okuyun ve uygun oldugunuzdan emin

olun.

o Etkilesimde Bulunma: Gruba katildiktan sonra, etkilesimde bulunmaniz
énemlidir. ilgili konular hakkinda paylagimlara yorum yapin, sorular sorun
veya deneyimlerinizi paylasin. Grup Uyeleriyle etkilesime gecerek,
sektordeki diger profesyonellerle baglanti kurabilir ve iliskilerinizi

giclendirebilirsiniz.

« Bilgi Paylasma: Gruplarda, ihracatla ilgili bilgileri paylasabilirsiniz.
Makaleler, blog génderileri veya sektérle ilgili haberleri grup tyeleriyle
payiagarak, fikir aligverisinde bulunabilir ve uzmanhglnm gc‘jsterebihrsiniz.
Ancak, sadece kendi iceriginizi paylasmak yerine, grup tyelerinin ilgisini
cekebilecek degerli igerikler paylasmaniz daha etkili olabilir.

 Baglanti Kurma: Gruplarda, ilgili ve degerli katkilarda bulundugunuzda,
diger grup uyeleriyle baglanti kurma firsatlar ortaya cikabilir. Grup
vyeleriyle baglanti kurarak, daha fazla is firsati ve isbirligi potansiyeli elde
edebilirsiniz.

 Dizenli Olarak Katilim: Gruplara dizenli olarak katilmak ve etkilesimde
bulunmak énemlidir. Sadece gruplara katilmak yetmez, aktif olmaniz ve
dizenli olarak degerli katkilarda bulunmaniz gerekmektedir.
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LINKEDIN'DE SIRKET PROFiLI OLUSTURURKEN
NELERE DIKKAT ETMELIYIM?

1 o~ D U T |

Sirket profilinizin
profesyonel ve
givenilir bir ima;
yaratmasi
énemlidir.
insanlar cekmek
ve isbirligi
firsatlar
yakalamak igin
sirketinizi dogru
bir sekilde temsil
eden bir profil
olusturmak
dnemlidir.

BAZ

GIRISIM

Dogru ve Tam Bilgiler: Sirket profilinizde, sirketinizle ilgili dogru ve tam
bilgileri saglamak énemlidir. Sirket adi, aciklama, web sitesi, adres ve
iletisim bilgileri gibi temel bilgilerin dogru ve giincel oldugundan emin
olun.

Gorsel Ogeler: Sirket profili olustururken goérsel 6gelere 6nem verin.
Sirketinizin |ogosunu yﬂkleyin ve profi| gérseh olarak kullanin. Ayrica,
profilinizi daha cekici hale getirmek igin sirketinizle ilgili gérseller veya

videolar ekleyebilirsiniz.

Kisa ve Etkileyici Aciklama: Sirket profilinizde kisa ve etkileyici bir
actklama  kullanin.  Sirketinizin ne yaptigini, hangi sektérde faaliyet
gésterdigini ve hangi degerleri tasidigini net bir sekilde ifade edin.

Aciklama, kullanicilarin hizlica sirketinizi anlamalarina yardfmm olmalidir.

Anahtar Kelimeler ve Etiketler: Sirket profilinizi optimize etmek icin uygun
anahtar kelimeler ve etiketler e|(|eyin. Bu, §ir|<etinizin LinkedIn'deki
aramalarda daha kolay bulunmasini saglayabilir. ilgili anahtar kelimeleri
ve etiketleri profil agiklamanizda ve beceri bsliminde kullanabilirsiniz.

is Deneyimi ve Basarilar: Sirketinizin is deneyimi ve basarilar hakkinda
bilgi vermek onemlidir. Onceki projeler, ortakliklar veya odiller gibi
basarilari pay|q§ara|<, sirketinizin itibarini ve uzmanhgml

vurgulayabilirsiniz.

Calisanlar ve Takim Bilgileri: Sirket profilinizde ¢alisanlarinizin bilgilerini
ekleyin. Bu, sirketinizin insan kaynaklarina ve takim yapisina iliskin bir
an|qyt§ sag|ar. Calisanlarin becerilerini, deneyimferlni ve sorumluluklarini
paylasmak, sirketinizin yetenek havuzunu ve giicini gésterir.

Dizenli ve icerik Paylasimi: Sirket profilinizi dizenli olarak giincelleyin ve
icerik paylasimi yapin. ilgili sektér haberleri, blog yazilar, egitici igerikler
veya sirket haberleri gibi degerli icerikler paylasarak, sirketinizin
uzmanlik alanlarini gésterin ve kullanicilar: etkileyin.

Etkilesim ve lletisim: Sirket profilinizde etkilesimde bulunun ve
kullanicilarla iletisim kurun. Yorumlara yanit vermek, sorulara cevap
vermek ve takipgilerinizle etkilesimde bulunmak, sirketinizin aktif ve ilgili

o|dugunu gosterir.
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SIRKET CALISANLARI LINKEDIN iLE IHRACAT
KONUSUNDA NASIL KATKI SAGLAYABILIR?

| [ .. WS

o Sirketin Hedeflerini

LinkedIn

profi”erinde sirketin ihracat hedeflerini ve basarilarini pay|c1§c1bi|ir. Bu,

ihracat Paylasma:  Calisanlar,
sirketin ihracat konusundaki gicini ve uzmanhgini vurgulayarak,

potansiyel is ortaklari veya misteriler izerinde etki yaratabilir.

lhracatla ilgili icerik Paylasma: Calisanlar, sirketin ihracatla ilgili
iceriklerini  paylasabilir. Ozgin makaleler, blog génderileri veya
sektorle ilgili haberleri paylasarak, sirketin uzmanhigini ve sektérdeki

yenilikleri gésterirler. By, sirketin itibarini ve bilinirligini artirabilir.

ilgili Gruplarda Etkilesimde Bulunma: Calisanlar, Linkedin'deki ilgili

gruplarda  etkilesimde bulunarak ihracat konusunda  bilgi  ve
deneyimlerini  paylasabili. ~ Bu  gruplarda, sektérdeki  diger
profesyonellerle  baglanti  kurabilir, sorulara yanit verebilir ve

tartismalara katilabilirler. By, sirketin itibarini artirir ve isbirligi firsatlar
yaratir.

is Baglantilari Kurma: Calisanlar, Linkedin izerinde ihracatla ilgili
kisilerle baglanti kurabilir. Bu, yeni is ortakliklar, misteriler veya
potansiyel satis firsatlan bulma agisindan énemlidir. ilgili sektérdeki
diger profesyonellerle baglanti kurarak, aglarini genisletebilir ve
sirketin ihracat agina katki saglayabilirler.

Sirketin  Thracat LinkedIn

profillerinde sirketin ihracat basarilarini vurgulayabilir. Ornegin, sirketin

Basarilarini  Vurgulama:  Calisanlar,
kazandigi uluslararasi édilleri, biyik misteri kazanimlarini veya basarili
ihracat projelerini paylasabilirler. Bu, sirketin itibarini giclendirir ve

potansiyel is ortaklari veya misteriler izerinde etki yaratir.

lhracatla ilgili Egitim ve Seminerlere Katilma: Linkedin Uzerinde,
ihracatla ilgili egitimler, seminerler veya etkinlikler bulunabilir.
Calisanlar, bu tir etkinliklere katilarak g'L’Jnce| bi|gi|ere erisebilir,
sektordeki trendleri takip edebilir ve ihracat konusunda kendilerini
gelistirebilirler. By, sirketin ihracat yeteneklerini giclendirir.
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Calisanlarin
LinkedIn
profillerini giincel
ve profesyonel
tutmalari, sirketin
degerlerini dogru
bir sekilde temsil
etmeleri ve sirekli
olarak aglarini
genisletmeye
odaklanmalar,
sirketin ihracat
performansina
dogrudan etki
eder.

BAZ

GIRISIM




LINKEDIN'DE PAYLASIMLARIN | DIGITAL
ICERIKLERI NELER OLABILIR? |~ MARKETIN
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Linkedin bir is 4
odakli platform
oldugu icin
paylasimlarinizin
profesyonel, ilgili
ve degerli

olmasina dikkat
etmelisiniz. Ayrica,
paylasimlariniza
gorseller, videolar

ve ilgili

baglantilar

eklemek de dikkat

cekici olacaktir.

B
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is icerikleri: is dunyasiyla ilgili haberler, endustri trendleri, sektsrdeki
yeni|i|<|er, is strateji|eri, liderlik ipug|c1r| ve kariyer tavsiye|eri gibi icerikler

pay|a§abi|irsiniz.

Bilgi ve Uzmanlik Paylasimi: Sektsrinizle ilgili bilgileri, tecribeleri ve
uzmanlk  alanlarini  paylasabilirsiniz. Makaleler, blog  yazilar,
infografikler, videolar veya slaytlar gibi icerikler olusturarak sektérdeki
gincel gelismeler hakkinda bilgi saglayabilirsiniz.

is Deneyimi ve Basarilar: Kendi is deneyimlerinizi, basari hikayelerinizi
veya projelerinizi paylasabilirsiniz. Bu, digerlerine ilham vermenizi, 6rnek
olmanizi ve isinizle ilgili farkindalik yaratmanizi saglar.

Etkinlik ve Konferanslar: Katildiginiz veya dizenlediginiz etkinlikler,
konferanslar veya seminerler hakkinda bilgi paylasabilir, sunumlarinizin
ézetlerini veya kaynaklar paylasabilirsiniz. Bu, sektérdeki diger
profesyonellerle baglanti kurmanizi ve isbirligi firsatlarn yaratmanizi
so.g|c1r.

s ilanlar ve Kariyer Firsatlar: Sirketinizde veya sektorinizdeki diger is
firsatlari  hakkinda bi|gi vererek is ilanlarini ve kcriyer firsatlarini
pay|a§abi|irsinlz. Bu, yetenekh profesyonellerin dikkatini cekmenizi ve ise

alim sirecine katkida bulunmanizi saglar.

is Ortakliklari ve isbirlikleri: Is ortakliklari, isbirlikleri veya yeni projeler
hakkinda bilgi vererek is aginizla paylasabilirsiniz. Bu, potansiyel is
ortaklari veya musterilerle baglanti kurmanizi saglar.

Onemli Haberler ve Makaleler: Sektsrinizle ilgili snemli haberleri,
makaleleri veya raporlar paylasarak sektérdeki gelismeleri takip
ettiginizi gésterebilirsiniz. Bu, takipgilerinizin bilgi sahibi olmasini ve
tartismalara katilmasini saglar.

Sorular ve Tartismalar: ilgi|endiginiz bir konuy|c1 i|gi|i sorular sorarak
veya bir tartisma baslatarak profesyone| ag|n|z|a etkilesime
gegebihrsiniz. Bu, distnceleri pay|c1§mc1n|2|, farkls géri.'l§|eri duymam;:l ve

yeni bag|antl|ar kurmanizi sa§|ar.
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Paylasimlarinizin

sirketinizi ve
hedef kitlenizi
yansitmasi
onemlidir.

Ayni zamanda,
iceriklerinizin
profesyonel, ilgili
ve degerli
olmasina 6zen
gosterin.

GIRISIM

SIRKETLER ICIN LINKEDIN PAYLASIM
PLANI NASIL OLMALIDIR?

-

Haftalik Paylasim Plan::
Pazartesi:
o Sirket haberleri veya gincel gelismeleri paylasimi (6r. yeni Grin veya
hizmet duyurusu, sirket bUyUmesi, adiller veya bc1§c1rllc1r)
o Sirket kiltirong yansitan bir gérse| veya video (6r. calisanlarinizin is
yerindeki etkinliklerinden veya ekip ruhunu yansitan bir fotograf)
Sal:
o ilgili sektér haberleri veya trendler hakkinda bir makale paylagimi
o ilgili hashtaglerle desteklenmis bir is ipucu veya yénlendirme (&r.
pazqr|c1mc1 strqteji|eri, liderlik fpuq|c1rl, misteri iliskileri)
Carsamba:
o Sirket ici basari hikayesi veya misteri referansi pay|c1§tm|
o Sirketin sosyal sorumluluk projeleri veya sirdirilebilirlik ¢abalar
hakkinda bir génderi (ér. cevre dostu uygulamalar, toplumsal
sorumluluk projeleri)
Persembe:
« Bir webinar, konferans veya etkinlik duyurusu
e Is dinyasinda gelismeleri veya trendleri tartisabileceginiz bir soru
sorma veya anket yapma
Cuma:
e Is hayatinda denge ve motivasyonla ilgili icerik paylasimi (ér. is
hayatlyia i|gi|i alintilar, motivasyonel mesaj|c1r, calisanlarin is digi
faaliyetlerini yansitan gérseller)

Aylik Paylagim Plan::

e Her ay, sirketin vizyonu, misyonu veya degerleriyle ilgili icerikler
pqy|<:1§|n. Bunlar, sirketin basar hikaye|eri, musteri deneyim|eri, calisan
profilleri veya sektérel raporlar olabilir. Ayrica, sektérdeki énemli
etkinliklere katilim veya sektér andlizleri gibi icerikler de paylasilabilir.

Ozel Giinler ve Tatiller:
 Ozel giinler veya tatiller gibi énemli giinleri takip edin ve bu ginlerle
ilgili 6zel paylasimlar yapin. Sirketinizi veya ¢alisanlarinizi temsil eden
dzel icerikler olusturabilirsiniz. Ornegin, sirket kurulus yildénimi, Dinya
Is  Saghg Ging ilgili
paylasabilirsiniz.

ve GUvenhgi gibi gUn|erde icerikler
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CALISANLAR iCIN LINKEDIN PAYLASIM
PLANI NASIL OLMALIDIR?

Haftalik Paylasim Plan::

Pazartesi:
Diizenli ve o Is dinyasiyla ilgili bir haber veya gincel gelisme paylasim
kaliteli igerik o llgili hashtaglerle desteklenmis bir is ipucu veya kariyer tavsiyesi
Sal:

paylasim,

« Kendi is deneyiminiz veya basari hikayenizle ilgili bir paylagim

LinkedIn » Gorsel veya video kullanarak projelerinizden bir tanitim

profilinizin Carsamba:

etkisini » Bir sektér trendi veya arastirma raporu hakkinda bilgilendirici bir
makale paylasimi

artirmaniza e Bu trendin sektére etkilerini tartisabileceginiz bir soru sorma

ve is Persembe:
baglantilariniz: « Bir webinar, konferans veya etkinlik duyurusu
o Katildiginiz veya diizenlediginiz bir etkinligi 6zetleyen bir génderi

giclendirmenize oy fotograt

yardimei B
olacaktir. « Bir motivasyonel veya ilham verici alinti paylagim

o Is yerindeki calisma ortam veya ekip ruhunu yansitan bir gérsel veya

video
Aylik Paylasim Plan::

e Her ay, endustri  trendlerini tc1|<ip ederek ve gt'Jnce| konulara
odaklanarak bir veya daha fazla igerigi paylasin. Bunlar, arastirma
raporlar, sektér analizleri, liderlik veya is stratejileriyle ilgili
derinlemesine makaleler veya sektérin gelecegi hakkinda éngériler
olabilir.

?ORT 4, Ozel Ginler ve Tatiller:
« Ozel ginler veya tatiller gibi énemli ginleri takip edin ve bu

ginlerle ilgili 6zel paylagimlar yapin. Ornegin, Kadinlar Giing, Dinya
Cevre Gini, Uluslararasi Isgi Gini gibi ginlerde ilgili igerikler

paylasabilirsiniz.
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LINKEDINDE SiRKETIMIZ iCIN IHRACAT AMAGLI
HASHTAG KULLANIRKEN NELERE DIKKAT ETMELIYizZ?

Dogru ve
stratejik

hashtagler

secerek, ihracat
hedeflerinizi
destekleyen

bir ag

olusturabilirsiniz.

ilgili ve Ozgiin Hashtagler Kullanin: ihracat ile ilgili olarak, sektorinizle,
hedef pazarlnlzia veya ihracat sUreciy|e i|gi|i olan hqshtag|eri kullanin.
Ornegin, #globaltrade, #export, #tinternationalbusiness,
#exportopportunities gibi genel ihracat hashtaglerini kullanabilirsiniz.
Ayrica, sirketinizin spesifik ézelliklerine ve hedeflerine uygun ©6zgin
hashtagler olusturabilirsiniz.

Popiller Hashtagleri Arastirin: Linkedin'de popiler olan ihracat veya
sektorle ilgili hashtagleri arastirin. Bu hashtagler, daha genis bir kitleye
ulasmaniza ve sirketinizin gérUnUrmgUnU artirmaniza yardlmm olabilir.
érnegin, ihracatla i|gil‘| yaygin olarak kullanilan hcshtqg[er
#globalbusiness, #exportsuccess, #exportstrategy gibi olabilir.

Hedef Pazarn Hedefleyin: ihracat yapmayi planladiginiz belirli bir tlkeye
veya bd|geye odaklanan hqshtag|eri kullanin. Bu, hedef pazarinizdaki ilgiii
kisilere ulagsmaniza ve baglantilar kurmaniza yardimer olabilir. Ornegin,
#exporttoChina, #Europeexports gibi ilke veya bélgeye &zgi hashtagleri

kullanabilirsiniz.

icerikle iliskili Hashtagler Kullanin: Paylastiginiz icerikle dogrudan iliskili
olan hashtagleri secin. igeriginizdeki anahtar kelimeleri veya konu
basliklarini  hashtag olarak  kullanabilirsiniz. Ornegin, bir makale
paylasiyorsaniz,  makalenin  ana  temasini  yansitan  hashtagler
kullanabilirsiniz.

Trendlere ve Etkinliklere Katilin: i|gi|i ihracat etkinlikleri, fuarlar veya
sektérel trendler hakkinda hashtag|er kullanin. Bu, etkinliklere katilan veya
trendleri takip eden kisilerle baglanti kurmaniza ve sirketinizin bu
konulardaki uzmanhglnl gostermenize yardlmm olabilir.

Hashtagleri Olgiili Kullanin: Hashtagleri 6lcilu bir sekilde kullanin ve her
paylasimda cok fazla hashtag kullanmaktan kaginin. Genellikle 3 ila 5
hashtqg kullanmak yeter|i olacaktir. Fazla hashtug |<u|]c1n|m|, pay|c1§|m|n|2|n
spam olarak c1|g||c1nmasmc1 neden olabilir ve etkisini azaltabilir.

Takip Edin ve Etkilesimde Bulunun: ihracatla ilgili hashtagleri takip edin ve
ilgili pay|c1§|m|c1rc1 etkilesimde bulunun. Bu, diger kullanicilarla baglant
kurmaniza, sektérdeki trendleri takip etmenize ve sirketinizin bilinirligini
artirmaniza yardlmm olabilir.
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LINKEDIN SALES NAVIGATOR NEDIR?

LinkedIn Sales
Navigator, satis
profesyonellerine
daha fazla
hedeflenmis
arama, iletisim ve
satis firsatlarina
erisim imkani
saglayarak satis
sireclerini
optimize
etmelerine
yardimei olur.

i

BAZ

GIRISIM

Linkedin Sales Navigator, Linkedin'in &ézel bir Urinidir ve satis
profesyonellerine yénelik gelistirilmis bir satis aracidir. Sales
Navigator, kullanicilara satis potansiyeli olan kisilere ve sirketlere
erisim saglar ve satis sirecini daha etkili hale getirmek icin gelismis
ézellikler sunar.

Linkedin Sales Navigator'in temel ézellikleri sunlardir:

. Lead izleme: Satis profesyonelleri, hedefledikleri potansiyel
misterilerin (lead) proﬁ”erini tc1|<ip edebilir ve gUnce||eme|erini
takip ederek satis firsatlarindan haberdar olabilirler.

« Hedeflenmis Arama: Sales Navigator, kullanicilara belirli
demografik dzelliklere, sektérlere, gérevlere veya diger kriterlere
dayali olarak hedeflenmis arama yapma imkani saglar. Béylece,
potansiyel misterileri daha dogru bir sekilde filtreleyebilir ve
hedeflenen kitleye odaklanabilirsiniz.

. iletisim ve Baglanti Kurma: Sales Navigator, kullanicilara
potansiyel misterilerle dogrudan iletisim kurma imkani verir.
iceriden baglantilar, mesajlasma ve InMail gibi o6zellikler
aracihgyla potansiyel misterilere ulasabilir ve onlarla etkilesime
gecebilirsiniz.

. Lead Onerileri: Sales Navigator, kullanicilara potansiyel misteri
énerileri sunar. Bu &neriler, profilinizde belirttiginiz kriterlere gére
potansiyel satis firsatlarina yénlendirme yapar ve yeni misteri
potansiyellerini kesfetmenizi saglar.

. Organizasyon Takibi: Sales Navigator, takip ettiginiz sirketlerin
gincellemelerini ve degisikliklerini izlemenizi saglar. Bu, misteri
veya is ortag: sirketlerinizin gelismelerini takip etmenize ve satis
sirecinizi buna gére yénlendirmenize olanak tanir.
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SALES NAVIGATOR NASIL ETKILi K

A - | |
ULLANILIR?

LinkedIn Sales
Navigator'i etkili
bir sekilde
kullanmak igin
sirekli olarak
profilinizi giincel
tutmali,
hedeflerinizi
belirlemeli,
hedeflenmis
arama yapmali,
takip listeleri
olusturmal,
etkilesimde
bulunmali ve
analizler
yapmalisiniz.

Profilinizi Optimize Edin: Profilinizde, satis hedeflerinize uygun anahtar
kelimeleri, yetenekleri ve basarlari vurgulayan gincel bir agiklama bulundurun.
Profilinizin profesyonel ve givenilir bir imaj yaratmasi énemlidir.

Hedeflerinizi Belirleyin: Satis Navigator'' kullanmadan énce, hedeflerinizi
netlestirin. Hangi tir misterilere ulasmak istediginizi, hangi sektérlerde faaliyet
gostermek istediginizi ve hangi demografik 6zelliklere sahip potansiyel
misterilere odaklanacaginizi belirleyin.

Hedeflenmis Arama Yapin: Sales Navigator'in gelismis arama &zelliklerini
kullanarak hedeflenmis arama yapin. Demografik &zellikler, sektér, gérev,
cografi konum gibi kriterlere dayali olarak filtreleme yaparak potansiyel
misterilerinizi belirleyin.

Takip Listeleri Olusturun: ilgilendiginiz sirketleri ve potansiyel misterileri takip
listelerine ekleyin. Bu sayede bu sirketlerin ve kisilerin gincellemelerini,
degisikliklerini ve paylasimlarini daha kolay takip edebilirsiniz.

Lead izleme: Potansiyel misterilerin profillerini takip edin ve gincellemelerini
izleyin. Bu sayede onlarin ihtiyaclar, ilgi alanlari ve gincel durumlar hakkinda
bilgi sahibi olabilirsiniz. Bu bilgileri kullanarak daha etkili bir iletisim

kurabilirsiniz.

iletisim Kurma: Sales Navigator'in mesajlasma ve InMail gibi &zelliklerini
kullanarak potansiyel misterilerle iletisim kurun. Ozellestirilmis ve dikkat cekici
cekebilir ve etkili bir sekilde baglant

mesajlar géndererek '||g[|erini

kurabilirsiniz.

Etkinlikleri ve Gruplan Takip Edin: ilgilendiginiz sektér veya misteri profilini
hedefleyen gruplara katilin ve sektérel etkinlikleri takip edin. Bu sayede sektorel
trendleri takip edebilir, gijnce| bi|gi|eri égrenebﬂir ve diger profesyone”er[e
baglanti kurabilirsiniz.

izleme ve Analiz Yapin: Sales Navigator'in sagladigi izleme ve analiz araglarini

kullanarak etkilesimlerinizi, takip listenizdeki sirketlerin  aktivitelerini ve

performansinizi izleyin. Bu verileri kullanarak stratejinizi gelistirebilir ve daha
etkili satis yontemleri belirleyebilirsiniz.
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LINKEDIN INMAIL OZELLIGI NEDIR?

Linkedln InMail, Linkedin'in &zel bir mesajlasma &zelligidir.
InMail, Linkedin kullanicilan arasinda baglanti kurmayi ve
iletisim kurmayi saglayan bir aractir. Bu &zellik, LinkedIn'in
icretli tyeliklerine dahil olan bir avantajdir.

LinkedIn InMail'in bazi ézellikleri sunlardir:

e Baglanti Kurma: InMail araciligiyla, Linkedin'deki herhangi bir
kullaniciya dogrudan mesaj génderebilirsiniz. Baglanti talepleriyle
sinirh olmadan, ulasmak istediginiz kisilerle iletisim kurabilir ve
onlarla baglant: kurabilirsiniz.

« Uyelik Gerektirir: Linkedin InMail &zelligi, LinkedIn Premium ve
LinkedIn Sales Navigator gibi cretli yeliklere dahildir. Bu
vyelikler, belirli bir sayida InMail kredisi verir ve bu kredileri
kullanarak mesaj géndermenizi saglar.

o ilgili ve Ozellestirilmis Mesajlar: InMail'i kullanirken, iletisim
kuracaginiz kisiye ilgi alanlarina, gegmis deneyimlerine veya
paylasimlarina dayanan ézellestirilmis bir mesaj génderebilirsiniz.
Bu, iletisiminizin daha etkili olmasini saglar.

¢ Yanit Alma Garantisi: InMail mesajlarinda, karsi tarafa mesajinizi
okudugunu bildiren bir isaret bulunur. Bu, génderdiginiz mesajin
gérU|dUgUnU ve yanit alma sansinizin  daha yUksek o|du§unu
gosterir.

« Olgiim ve Andliz: Linkedin InMail, génderdiginiz mesajlarin etkisini
ve performansini 8lgmek icin analitik veriler sunar. Bu sayede,
génderilerinizi optimize edebilir ve daha iyi sonuglar elde
edebilirsiniz.

LinkedIn InMail, profesyoneller arasinda dogrudan iletisim kurmak igin
etkili bir aractir. InMail'i kullanarak potansiyel misterilere veya is
ortaklarina  ulasabilir, is  teklifleri  yapabilir  veya agmniz
genisletebilirsiniz. Ancak, InMail'i kullanirken &zellestirilmis ve dikkat
cekici mesajlar géndermeye 6zen géstermek dnemlidir.
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LINKEDINDE iHRACAT iCiN HANGI
PAYLASIMLAR UYGUNDUR?

lhracat Stratejileri: ihracatla ilgili stratejik yaklagimlar ve basar
hikayelerini paylasabilirsiniz. Hangi pazarlara odaklandiginizi,
nasil bir pazar arastirmasi yaptiginizi, hedef pazarlarda nasil bir
pazara giris stratejisi izlediginizi ve basarilari paylasabilirsiniz.

« lhracat Trendleri ve Haberler: ihracatla ilgili gincel trendleri,
sektoér haberlerini ve pazar analizlerini paylasabilirsiniz. Ornegin,
yeni pazarlardaki bijy{jme potansiyeiinden bahsedebilir,
ihracatla i|gi|i ekonomik veya politik ge|i§melere dair bi|gi
verebilirsiniz.

« ihracat ipug|c1r| ve Rehberler: ihracat yapmak isteyen|ere
yrﬁinehk pratik ipug|ar|, rehberler ve strqtejiler pcy|c1§abi|irsiniz.
Ornegin, ihracat sirecinde dikkat edilmesi gereken noktalar,
gumrik islemleriyle ilgili bilgileri veya uluslararasi pazarlama
stratejilerini paylasabilirsiniz.

« fhracat Etkinlikleri ve Fuarlar: ihracatla ilgili etkinlikler, fuarlar
ve konferanslar hakkinda bilgi vererek takipgilerinizi bu tur
firsatlardan haberdar edebilirsiniz. ihracatla ilgili etkinliklere
katiliminizi ve deneyimlerinizi paylasabilirsiniz.

- isbirligi ve Ortaklik Firsatlari: ihracat yapmak isteyen sirketler
veya potansiyel is ortaklari arasinda isbirligi ve ortaklik
firsatlarina dair paylasimlar yapabilirsiniz. By, is dinyasindaki
baglantilarinizi genisletmek ve yeni is firsatlarina kapi agmak
icin faydali olabilir.

« Basan Hikayeleri: thracat basari hikaye|erini paylagarak diger
sirketlere ilham verebilirsiniz. Ornegin, ihracatta basarili olan bir
sirketin deneyimlerini, zorluklar nasil astigini ve nasil biyime
sag|ad|gm[ anlatabilirsiniz.

« Uluslararasi is Kiltiri ve iletisim: ihracat yaparken karsilasilan
kiltirel farkliliklar, is etigi ve uluslararasi iletisim konularinda
bilgilendirici paylasimlar yapabilirsiniz. Bu, ihracat yapmak
isteyenlerin uluslararasi s dUnyasmda nasil  basarls
olabileceklerine dair bilgi sunar.

Paylasimlarinizda 6zgin ve degerli icerikler sunmaya dikkat edin.
lhracat sirecinde karsilasilan zorluklari asma  stratejileri, basari
oykileri ve sektorel bilgilerin yani sirq, takipcilerinizin sorularina
cevap vermek ve etkilesimde bulunmak icin zaman ayirmaniz da
snemlidir.
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LINKEDIN OTOMASYONU YAPAN
YAZILIMLAR NASIL KULLANILIR?

LinkedIn otomasyonu yapan yazilimlar, kullanicilarin Linkedin
hesaplarini  yénetmelerine  ve  otomatik  islemler
gerceklestirmelerine yardimei olan araglardir. Bu yazilimlar,
LinkedIn oturum agma, baglanti iste§i génderme, mesqj
génderme, profil  ziyareti yapma gibi islemleri
otomatiklestirmek icin kullanilir. Ancak, LinkedIn'in kullanim
kosullari otomasyon araclarini sinirlar ve bazi eylemlerin
otomatiklestirilmesini yasaklar.

Linkedin otomasyon yazilimlarini kullanirken asagidaki noktalara dikkat
etmek 6nemlidir:

« islemleri Dikkatlice Segin: Otomasyon araci kullanirken yapacaginiz
islemleri dikkatlice secin. Linkedin'in kullanim kosullarini ihlal etmekten
kaginmak igin sinirlamalar ve yasaklari anlayin ve ona gére hareket
edin.

« Givenilir Bir Otomasyon Araci Segin: Linkedin otomasyonu igin
kullanacaginiz yazilimi secerken givenilir bir arac tercih edin.
Arastirma yapin, kullanici yorumlarini ve incelemelerini kontrol edin ve
ihtiyaclariniza uygun bir ¢zim secin.

« Olgili ve Dogal Davranin: Linkedin'de otomatik islemler
gergek|e§tirir|<en dikkatlice ayar|c1mc1|c1r yapin ve dogcﬂ bir davranis
sergi|emeye bzen gobsterin. (")rnegin, bag|c1nt| istekleri veya mesaj|cr
gonderirken spam veya rahatsizlik verici davranislardan kaginin.

« Spam Unsurlarindan Kaginin: Linkedin  otomasyonunda  spam
unsurlarindan kaginmak énemlidir. Ornegin, cok sayida baglant istegi
gondermek veya tekrarlayan mesajlar géndermek spam olarak
algilanabilir ve hesabinizin engellenmesine veya askiya alinmasina
neden olabilir.

« Kullanim Kosullarini inceleyin: Linkedin'in  kullanim  kosullarini
dikkatlice okuyun ve otomasyon arag|o.r|m kullanma  konusunda
sagladlgl kilavuzlara uyun. Linkedln, otomasyonu s:n|r|c1yc1n bazi
kurallara sahiptir ve bu kurallari ihlal etmek hesabinizin kapatilmasina
yol acabilir.

LinkedIn otomasyon araglarini kullanirken dikkatli olmak ve Linkedin'in
kullanim kosullarina uymak énemlidir. Otomasyonu dogru ve etik bir
sekilde kullanmak, etkili bir Linkedin stratejisi olusturmaniza yardimei
olabilir, ancak spam ve rahatsiz edici davranislardan kaginmak
énemlidir.
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LinkedIn reklamlari, Linkedin'in reklam platformu izerinden sunulan reklam

cdzimleridir. Bu reklamlar, is profesyonellerine ve is odakli hedef kitlelere

yénelik olarak yayinlanir. Thracat igin Linkedin reklamlarini kullanmanin bazi

avantajlar sunlardir:

2
-]

Hedef Kitleye Ulasim: LinkedIn, is dinyasina odakli bir platform oldugu icin
hedef kitle olarak ihracat yapmak istediginiz sektorlerdeki profesyonellere
erismek daha kolay olabilir. Linkedin reklamlari, demografik &zellikler, is
basliklari, sektorler, sirketler ve diger filtrelerle hedef kitlenizi belirleyerek

dogrudan ilgili kisilere ulasmanizi saglar.

is Profili ve Sirket Tanitimi: Linkedin reklamlari, is profili veya sirketinizi
tanitmak icin etkili bir aractir. Profilinizi ve sirketinizi genis bir kitleye sunarak
marka bilinirliginizi artirabilir, potansiyel misterileri cekebilir ve isbirligi
firsatlar yaratabilirsiniz.

igerik Pazarlamasi: Linkedin reklamlari, igerik pazar|c1mc1 stratejinizi
desteklemek icin kullanilabilir. Degerli iceriklerinizi paylasabilir, e-kitaplar,
beyaz kagitlar veya web seminerleri gibi kaynaklara erisim saglayarak
potansiyel misterilerin ilgisini cekebilirsiniz. Bu sekilde, hedef kitlenizle

etkilesim kurabilir ve uzun vadeli iliskiler kurabilirsiniz.

Lead Generation (Potansiyel Misteri Toplama): Linkedin reklamlar,
potansiyel misteri toplama (lead generation) amaciyla kullanilabilir.
Reklamlarinizda, kullanicilarin i|gi|erini cekecek bir teklif sunarak veya bir
form doldurmalarini isteyerek potansiyel misterilerin iletisim bilgilerini
toplayabilirsiniz. Bu sekilde, daha sonra bu potansiyel misterilerle iletisime
gecebilir ve ihracat hedeflerinize yonelik satis firsatlari yaratabilirsiniz.

Takip ve Retargeting: Linkedin reklamlar, kullanicilan takip etme ve
retargeting (yeniden hedefleme) yapma imkani saglar. ihracat hedeflerinize
uygun bir sekilde reklam kampanyalari olusturarak, potansiyel misterileri
daha énce etkilesimde bulundugunuz kullanicilarla yeniden

o hedefleyebilirsiniz. Bu, daha fazla dénisim ve satis potansiyeli yaratmaniza

e

yardimci olabilir.
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LINKEDIN REKLAMLARI iHRACAT
ICIN NASIL KULLANILIR?
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« Hedef Kitle Belirleme: Reklamlarinizi hedef kitleye uygun sekilde
ayarlamak, basari sansinizi artinr. Thracat yapmak istediginiz
sektorleri, is basliklarin, cografi bélgeleri ve diger demografik
faktsrleri dikkate alarak hedef kitlenizi belirleyin.

- Etkileyici igerik: LinkedIn reklamlarinda etkileyici ve degerli icerikler
sunmaya odaklanin. Kullanicillarin dikkatini cekecek ve ilgilerini
cekecek icerikler olusturun. Thracat konusunda bilgilendirici ve
faydali igerikler paylasarak given ve otorite olusturabilirsiniz.

« Izleme ve Analiz: Reklam kampanyalarinizin etkinligini izlemek ve
analiz etmek énemlidir. Reklam performansini izleyin, dénisimleri
takip edin ve kampanyalarinizi sirekli olarak optimize etmek igin
verilere dayali kararlar alin.

« Biitce Yonetimi: Reklam bitcenizi yénetirken hedeflerinizi géz
éninde bulundurun. Linkedin reklamlarinda bitcenizi, hedef kitlenizin
biyukligine ve rekabet dizeyine gére ayarlayin. Kampanyalarinizin
performansina gére bitcenizi optimize edin ve en iyi sonuclar elde
etmek icin deneme ve iyilestirme yapin.

LinkedIn reklamlari, ihracat icin potansiyel misterilere ve is
firsatlarina erisim saglama acgisindan etkili bir arag olabilir.
Ancak, etkili sonuclar elde etmek icin iyi bir strateji
olusturmaniz, hedef kitlenizi dogru sekilde belirlemeniz ve
degerli icerikler sunmaniz énemlidir. Ayrica,
kampanyalarinizin performansini izleyerek ve sirekli olarak
optimize ederek en iyi sonuglari elde edebilirsiniz.
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LINKEDIN UZERINDEN LEAD
GENERATION NASIL YAPILIR?

LinkedIn Uzerinden lead generation (potansiyel misteri

toplama), is diinyasina odakli bir platform oldugu icin etkili
bir sekilde gerceklestirilebilir. Etkili bir lead generation igin
asagidaki yéntemleri kullanabilirsiniz.

» Profilinizi Optimize Edin: Profilinizi potansiyel misterilere c¢ekici hale
getirin. Profilinizde detayli bir agiklama, giincel bilgiler ve profesyonel bir
goérintd  kullanin. Ayrica, Linkedin'in 8zgecmis béliminde potansiyel
misterilere nasil yardimei olabileceginizi belirten bilgiler ekleyin.

« Hedef Kitleyi Belirleyin: lhracat yapmak istediginiz hedef kitleyi
belirleyin. Sektér, pozisyon, sirket boyutu ve cografi konum gibi
demografik faktérleri géz &ninde bulundurun. Linkedin'in filtreleme
seceneklerini kullanarak hedef kitlenizi daraltabilirsiniz.

 Baglanti istekleri Génderin: Potansiyel misterilere Linkedin izerinden
bqg|c1nt| istekleri génderin. Baglanti isteginizde, ortak ilgi alanlari, benzer
sektorler veya paylasilan baglantilar gibi kisisellestirilmis bir not ekleyin.
Baglanti isteginiz kabul edildiginde, iletisime gecmek igin bir acilis
bulusmasi veya telefon gérismesi dnerin.

* icerik Pazarlamasi: icerik pazarlamasi, Linkedin izerinden potansiyel
misteri toplamak icin etkili bir stratejidir. Degerli ve ilgi cekici igerikler
olusturun ve LinkedIn makaleleri, b|og gt’;nderi|eri veya infogrcn(iHer gibi
formatlarda paylasin. iceriginizle potansiyel misterilerin dikkatini cekin ve
onlan baglanti kurmaya tesvik edin.

» Gruplara Katilin ve Etkilesimde Bulunun: ilgilendiginiz sektér veya
konuyla ilgili Linkedin gruplarina katilin.  Gruplarda aktif olarak
etkilesimde bulunun, degerli yorumlar yapin ve sorulara cevap verin. By,
sektérdeki uzmanhiginizi géstererek potansiyel misterilerle etkilesim
kurmaniza yardimei olur.

» Linkedin Reklamlarini Kullanin: Linkedin reklamlar, potansiyel misteri
BAZ toplamada etkili bir ara¢ olabilir. Lead generation formlar veya
GIRISIM sponsorlu mesajlar gibi  reklam tirlerini  kullanarak  potansiyel
misterilerden iletisim bilgilerini toplayabilirsiniz. Bu sekilde, daha sonra bu

potansiyel misterilerle iletisime gecebilir ve is firsatlar yaratabilirsiniz.
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Dear Shi

As Oskay Cosmetics, we produce perfumes, skincare and candles not only
under our brand but also as private label products. You can reach our

products via www.bazgirisim.com
Would you like to import or to be a representative of our company?

Abdullah OSKAY
CEO

#lovewithsense #oskaycosmetics
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Ihracat Mentorunuz BAZ
Girisim, kiresel pazarlari
kazanmada devlet
destekleri, dijital pazarlama
ve ihracat dc1n|§mc1n||g|y|a
yaninizda.
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