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2025 Yihi Ihracat Trendleri

Turkiye'nin ihracat ajansi BAZ Girisim olarak ihracata iliskin bilgilendirici
iceriklere devam ediyoruz.

Bu rehberimizde, diinyanin iginden gectigi sert ve inis ¢ikish bir donem olan 2025
yihna iliskin dngorilerimizi ele alacagiz.

Rehberimizde ele alacagimiz konular asagidaki basliklar olusuyor.

Dijitallesmenin ihracata etkileri

Pazarlamada chatbot devrimi

Trump sonrasi slrdurdlebilirligin krizi

Tedarik zincirlerinde yasanan kritik dontstimler

Ihracat tesviklerinden yararlanan 27 bin firmadan biri olabilmek igin yapmaniz
gerekenler

e B2B pazarlamada LinkedIn ve icerik pazarlamasina ne kadar haziriz?

Hazirsaniz baglayalim.

1.Dijitallesmenin ihracata etkileri

Aile sirketimizle ilk fuara gittigim ani unutamiyorum. Pazar arabalariyla market
sepetleriyle tasinan kataloglar ve brosurler, dagitilan birgok esantiyon malzeme,
fuar alaninda dolanan ve bedava bir seyler toplamaya calisan insanlar.

O glnlerden bugiine cok sey degisti. Dijital pazarlama gindemimize girdi.
Oncesinde soyut olan yazilimlari satmada B2B dijital pazarlama yerini ald..
Pandemi sonrasinda ise adim adim B2B dijital pazarlamanin mal ihracatinda da
yerini aldigini gérduk.

Artik modern bir ihracat pazarlamasi geleneksel ihracat pazarlamasindan c¢ok
ama cok farkli. Geleneksel ihracat pazarlamasi temelde g ayaktan olusuyordu:

e Fuarlar
e Pazar arastirmalan
e Ticaret heyetleri

Bu hususlari ele aldigimiz diyagramimiz baglantida.

h ://whimsical.com/b2b-ihr -pazarlamas-WDPvQgT7HiU3W YPQw


https://whimsical.com/b2b-ihracat-pazarlamas-WDPvQqT7HiU3WpuJ3aYPQw

Simdi ise modern b2b pazarlamasinda asadidaki ayaklarin timidnin olmasi ve
potansiyel alici firmaya ihracat yapmak isteyen firmanin deder onerilerinin
bltlnlesik bir sekilde sunulmasina ihtiya¢ duyuluyor. Bunun altyapisi da kabaca
asagidaki gibi.

Modern B2B Pazarlama Altyapisi i
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Bu altyapiy! layikiyla kurmak ve etkili bir sekilde isletmek en az alti aylik bir
zaman aliyor. Basarinca ise katma dederli ihracat katlaniyor. Buna iliskin BAZ
Girisim olarak daha dnce birgok farkli blog yazisi hazirlamistik.

https://www.bazgirisim.com/yayinlarimiz
Dijital pazarlamayla ilgili ayrica bir de egitim hazirladik.

https://www.novarge.com.tr/kurs/e-ticaret-ve-dijital-pazarlama-uzmanligi-eqiti
mi

2.Pazarlamada chatbot devrimi

Dijitallesme bir taraftan yapay zeka devrimi diger taraftan dinyay!r kasip
kavuruyor. Sirketlerin 6nimiizdeki donemde promptlari kadar dederli olacagi bir
ddéneme giriliyor. Yapay zeka, herkesin diline dolanmis olsa da, potansiyelini
anlayabilen ve isine etkili bir sekilde uyarlayabilen hala sayil. Tek bildigimiz, artik
yapay zekanin da pazarlama baglaminda otorite sitelere trafik gonderdigi.


https://www.bazgirisim.com/seo-uyumlu-b2b-web-sitesi-rehberi/
https://www.bazgirisim.com/yayinlarimiz/
https://www.novarge.com.tr/kurs/e-ticaret-ve-dijital-pazarlama-uzmanligi-egitimi
https://www.novarge.com.tr/kurs/e-ticaret-ve-dijital-pazarlama-uzmanligi-egitimi

Yapay zekayla ilgili de danismanhgini yaptigimiz Tlrkiye'nin en biylk uzaktan
egitim merkezi Novarge binyesinde Prompt Mihendisligi Egitimini kamuda Ust
diizey yonetici Bugra Ayan ile gekmistik.

Yapay zeka destekli ihracat sanal asistani olusturma cabalarimiz da son hiz
devam ediyor. www.bazbilisim.com bu slirecin Grinl. Bu surecgte oldukca fazla
yapay zeka ve dijital dénldstimle ilgili know-how da biriktirdik. Bunlari da
firmalarimizla paylasmaya devam ediyoruz. Dileyen firmalarla bu slrecte
deneyimlerimizi paylasmaya da haziriz.

Burada artik robot yetistirmek énemli bir kavram olmaya basladi. ChatGpt'yi
Google gibi kullanmay! birakip, Standart Is Sireclerini, otomatize isleri
yaptirabiliriz. Sitemizde yapay zeka destekli satis ve pazarlamaya doénuk robotlar
yetistirebiliriz. Mdulhendislik, tasarim, sesli, goérunttli veya vyazih isleme
yaptirabiliriz.

B2B pazarlama bakisindan baktigimizda ChatGpt'de veya baska bir yapay zeka
aracinda yetistirdigimiz robotu nasil sitemize aktaracagimiz konusunda da énemli
deneyimler edindik. Sireg biraz karistk ama BAZ Girisim’e ulastiginizda bu
sliregleri de s6z veriyoruz sizler igin anlasilir ve anlamh kilacagiz.

/A

,
‘deepseek
e

Cin’in yapay zeka araci DeepSeek, daha uygun maliyetle, daha etkili sonucglar
cikariyor diye ovdilluyor. ABD Hegemonyasinin Cin tarafindan sorgulanmasinda
sltire¢c baska bir faza girdi: Kur Savaslari, Ticaret Savaslari, en sonunda ise Cip
Savaslari. Cin’in DeepSeek’in lansmanini Trump’in secgilmesinin hemen ertesinde
yapmasi ise rekabette yeni bir boyutta varim baglaminda oldukca manidar oldu.


https://www.novarge.com.tr/kurs/prompt-sufle-yoneticiligi-egitimi
http://www.bazbilisim.com

- .

3.Trump sonrasi surdirilebilirligin krizi

Trump’in secilmesi sonrasinda diinya toz duman. En blylk tartismalar ticaret
savaslarinda doénecek gibi goérinldyor. 2. DlUnya Savasl sonrasinda kurulan,
1994'te Diinya Ticaret Orgitiiniin sekillenmesiyle zirvesini yasayan altin ¢agin
sonuna gelinmis gibi.

Trump’in secilmesinin temelde iki ana etkisi var.

Ticaret savaslari: Kanada, Meksika, Cin, Avrupa Birligi akliniza
gelebilecek her Ulke, Trump’in hedefinde. Hepsi icin bambaska gerekgceler
var. ABD artik dinyanin hem jandarmasi hem ithalatgisi rolini oynamak
istemiyor. Savunma harcamalarini azaltmak, azaltamasa bile
muttefiklerinin  katkisini artirmak istiyor. ABD ayrica ylkselen Cin’i
dengelemek icin siyasi ve ticari ittifaklarini ve hamlelerini gézden gegiriyor.
Bunlarin Tlrkiye icin, Turk ihracatgisi icin firsat mi, tehdit mi oldugu
sorusu ise hala sis bulutu arkasinda. ABD mesela Tirkiye'ye yapay zeka
icin en dnemli girdi olan gip ihracatinda izin vermiyor.

Sirdiiriilebilirligin Krizi: Trump’in secilmesinin diger bir etkisi ise
strdurdlebilirligin  krize girmesi. Trump, AB’nin uzatmal sevgilisi yesil
alanina o6lumcial darbeler indiriyor. Cin’in rekabetci Ustlnlik sagladigi
elektrikli araclara yénelik tesvikleri kaldiriyor. Ozelde Trump, genelde
Cumbhuriyetgiler iklim krizinin kaynaginin insan olmadigini distintyor. Bu
durum, dinyanin icinde bulundugu sirdartlebilirlik krizini perginliyor.

Oniimiizdeki dénemde son birkag yildir AB Yesil Mutabakati ile giindemimize iyice
giren yesillesme donglst ivme kaybedecek gibi gérintyor. AB'nin iginde bile
AB’nin bu silreclere olan asiri vurgusuna rahatsizlik diizeyinde tepkiler ylkseliyor.
Yasl kita, savunmasizca ABD ve Ylkselen Asya arasindaki rekabette sendeliyor.




4.Tedarik zincirlerinde yasanan kritik
donusumler

Pandemide uzun uzun tartistigimiz ama sonrasinda hizla unuttugumuz bazi
kavramlar hala hikimetlerin gindeminde. Hizlica su ¢ kavrama bakalim.

e Offshoring (Dis Kaynak Kullanimi): Bir sirketin Uretim veya hizmet
operasyonlarini daha dlsuk iscilik maliyetleri, vergi avantajlari veya
hammaddeye yakinlik gibi nedenlerle baska bir lilkeye tasimasi. Ornegin,
ABD merkezli bir firmanin tretimi Cin'e kaydirmasi.

e Reshoring (Yeniden Yerellestirme): Onceden baska bir Ulkeye
tasinmis Uretim veya hizmet operasyonlarinin, gesitli ekonomik, lojistik ve
politik sebeplerle tekrar ana llkeye geri getirilmesi siirecidir. Ornedin, ABD
merkezli bir firmanin Gretimi Cin'den ABD'ye geri tasimasi reshoring’dir.

e Nearshoring (Yakin Kiy1 Uretimi): Uretim veya hizmet
operasyonlarinin tamamen uzak bir Ulkeye tasinmasi yerine, ana llkeye
cografi olarak daha yakin bir iilkeye kaydirilmasidir. Ornedin, ABD merkezli
bir firmanin Gretimi Cin yerine Meksika'ya tasimasi nearshoring’e érnektir.

Son vyillarda klresel tedarik zincirindeki belirsizlikler, pandemi, gida givenligi,
jeopolitik krizler ve lojistik maliyetler nedeniyle reshoring ve nearshoring
stratejileri daha fazla oOn plana cikiyor. Gorlstigimuz firmalar, lojistik
maliyetlerinin artik isglicinden sonra en 6nemli maliyet kalemi oldugunu dile
getiriyor. Hegemonyanin Cin tarafindan sorgulanmasi, dijital dinyanin getirdigi
issiz blUyume gibi kavramlar, dlinya ticaretinde bdlgesellesme egilimlerinin
artmasi, yukselen ve giderek kuralsiz hale gelen gimrik vergileri bu slirecgteki
ana belirleyiciler.

Asya’da Cin’in disinda Uretim hub’lari, merkezleri olusmaya basliyor. Cin‘e en
6nemli alternatif vyillardir Hindistan dense de, Hindistan’da sirketlerin
blyumesinin sinirinin akrabalik iliskilerinin 6tesine gecememesi bu ulkeyi istenen
rotaya bir tlrli sokamiyor.



Hindistan’in yerine éne c¢ikan ulkeler ise, Vietnam, Laos, Tayland, Kambocgya gibi
diger ulkeler. Ozellikle Vietnam son on yildaki performansiyla gbz dolduruyor.

Vietnam’a iliskin Omer _Sahin, Linkedin’de harika paylasimlar yapiyor. Takipte
kalinasi.

Bu géringliden bize kalan ne mi? Cin, kendisine karsi ylUkselen korumacilikla
basa cikmaya calisiyor. Cin’in bir diger sorunu da Ulke iginde tiketimi Covid
sonrasinda her tiurli tesvige ragmen artiramamasi. Cin Devleti, Cinli firmalarin
bu sirecten cikmasi icin yodun tesvikler veriyor. Bu noktada Tirkiye, Cinli
firmalar icin 6nemli bir yatinm noktasi haline gelebilir. Cinli firmalar Turkiye'de
dretici firmalarla ortakliklar kurarak, mense kazanip Avrupa pazarina kiyisindan
késesinden tutundugumuz GUmrik Birligi Anlasmasiyla girmeye donilk
calismalarini artirabilir.


https://www.linkedin.com/in/%C3%B6mer-%C5%9Fahin-a870004b/

BAZ Girisim olarak yulzlerce firmayla temasta kaliyoruz. Tlrkiye temelde
sermaye ithal eden bir llke. BIST ilk 500’deki firmalarimizin sermayelerinin
ylzde 70’i yabanci. Eskiden ldlkemize sermaye Batil Ulkelerden gelirdi. Simdi ise
Cin basta olmak Uzere ylUkselen Asya’dan geliyor. Burada firmalarimiza en énemli
Ug tavsiyemiz:

e Dijital varliklarimizi optimize edin.
e Cironuzu ulke ici ve disi dengeli sekilde dagitin.
e ikinci nesilde yabanci yatirimci alarak uluslararasilasin.

Aksi durumda, kapitalist sistemin dodasinda yer alan “Blylu ya da ol.”
dénglsinde firmalarimizin bir agmaza saplanip kalmasi olasi. Hatta hikimetin
firmalarimiz igin “Merger and Acquisition” Birlesme ve Satinalma anlasmalarinda
destekler sunmasi Uzerine de dlistunmekte fayda var.

Murat Kocabas, Cin’den (lkemize 6zellikle OEM alaninda bircok yatirimci firmayi
getiriyor. Takipte kalinasi.

5.Ihracat tesviklerinden vyararlanan 27 bin
firmadan biri olabilmek icin yapmaniz
gerekenler

Ticaret Bakani Sn. Omer BOLAT, gectigimiz giinlerde ihracata ydnelik finansal
destekleri acikladi. Agiklamasinda Sayin Bakan bu yil 27-28 bin firmanin ihracat
tesviklerinden yararlanacadini dile getirdi. Hala bircok firma bu desteklerden
yararlanip yararlanmamakta kararsiz veya destekleri alabilecedine inanmiyor.


https://www.linkedin.com/in/murat-kocabas-04704516/

Bizler Turkiye’'nin ihracat ajansi BAZ Girisim’de “Ticaretin 3D’sinde” calisiyoruz.
Dis ticaret, dijital pazarlama, devlet destekleri. Bunu da yaptigimiz calismalar ve
anketlerle belirledik. Burada ihracat desteklerine iliskin ¢ikarimda bulunursak.

Ihracata yénelik destekler oldukca genis.

Mal ihracatina, e-ihracata, hizmet sektérlerine ydnelik destekler var.
Dahilde isleme gibi muafiyetler oldukca hacimli.

Klresel Tedarik Zinciri, Marka ve Turquality gibi programlar var.

Bizler BAZ Girisim’de bir isletmede ihracata y6nelik modern bir B2B Pazarlama,
Is Gelistirme ve Satis Altyapisini oturtuyoruz.

Pazarlama, Is Gelistirme ve Satis Venn Semasi

Pazarlama Is Gelistirme

Pazarlama + is Gelistirme

Pazarlama Is Gelistirme
Ugii Birlikte
Pazarlama + Satis is Gelistirme + Satis
Satig
Satis

Firmalar ihracata acilirken yeni bir is kurmak gibi yatinmlar yapmak zorunda.
Olgun ihracatgl dedigimiz ihracatcilar 7 yil st Uste ihracat yapabilen firmalar. Bu
noktaya gelmek kolay degil. Ticaret Bakanhgi isletme sermayesi haricinde bircok
destek veriyor. Mal ihracatinda 14 ayrn destek kalemi var. Kabaca bu destekleri,
ve desteklerden nasil yararlanabilecedinizi 6zetlersek:

Ihracat desteklerinden limited, anonim, kolektif ve komandit sirketler
yararlanabilir. Sahis sirketleri desteklerden faydalanamaz. Ayrica,

e Tirkiye'de marka tescili olmayan firmalar desteklerden yararlanamaz.


https://www.linkedin.com/posts/abdullahoskay_y%C4%B1llard%C4%B1r-ihracat-yapan-firmalarla-%C3%A7al%C4%B1%C5%9F%C4%B1yorum-activity-7292965469660045317-Z-aG?utm_source=share&utm_medium=member_desktop&rcm=ACoAAAniBb0B0jWyLyo4FNdGt8cKujMiIJ2dH38
https://www.linkedin.com/posts/abdullahoskay_y%C4%B1llard%C4%B1r-ihracat-yapan-firmalarla-%C3%A7al%C4%B1%C5%9F%C4%B1yorum-activity-7292965469660045317-Z-aG?utm_source=share&utm_medium=member_desktop&rcm=ACoAAAniBb0B0jWyLyo4FNdGt8cKujMiIJ2dH38

e Hedef Ulke ve sektor kriterlerine uygunluk, ek destek oranlari igin
Onemlidir.

e 2025 yilinda 55 hedef lilkede arti 20 puan, 5 hedef sektdrde ise arti 5
puan destek orani artiriliyor.

e Destekler geri 6demesizdir ancak harcamalar belgelerle kanitlanmalidir.

Bu noktada, yurtdisina yonelik yaptiginiz hemen her harcamada bircok destek
kaleminden cok etkili bir sekilde yararlanabilecedinizi unutmayin. Ilk asamada
genel desteklerden yararlanin. Sonrasinda ise ara mali Uretiyorsaniz Kiresel
Tedarik Zinciri Yetkinlik Programi, nihai Grdn Uretiyorsaniz ise Marka ve
Turquality Programlarindan yararlanabilecedinizi bilin.

Mal ihracatindaki bu desteklerin disinda e-ihracat desteklerinden de
yararlanabilirsiniz.

Destekler oldukca teknik ve detayh ama sizler igin basitlestirdik. Detaylar igin
bazbilisim.com sayfamizi ziyaret edebilirsiniz.

il
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D ticaret
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@ Dis Ticaret e Dijital Pazarlama @ Devlet Destekleri
Dis ticaret sireclerinde Dijital pazarlama Devlet desteklerine
rehberlik ve uygulama stratajilerinin geligtirilmesi yonelik analiz ve basvuru

ve vygulanmasi hizmetleri.

6.B2B pazarlamada LinkedIn ve igerik
pazarlamasina ne kadar hazirniz?

Linkedin diinyada B2B pazarlamada en etkili platform. Ulkemizde ise hala kendini
bulmaya calisiyor ama bir taraftan da etkisini giderek artinyor. Linkedin, patronlar
tarafindan genelde beyaz yakanin kendini parlattigi platform olarak goérilse de,
Linkedin neymis bir bakalim.



Linkedin ve Sales Navigator A

EIRIGIM
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828 lhracat pazardamasinda Linkedin gok ama gok 8nemli. Diinyada bu alanda &zellikle
Bat pazarlannda bir numaral: platform Linkedin. Linkedin’e 6zel 6nem atfedilmeli.

Biz de BAZ Girisim olarak Linkedin’i ihracatta etkili bir sekilde kullaniyoruz. Hatta
rakiplerimizden ayristigimiz en énemli mecra Linkedin. Linkedin ile ilgili daha 6nce
onlarca kez egitimler verdik, bircok rehber ve video hazirladik. Bu rehberleri asagida
paylasiyoruz ama oncesinde Gineydodu Anadolu Ihracatc Birlikleri ile birlikte
dizenledigimiz asadidaki egitim duyurusunu da sizlerle paylasalim.

12 Subat 2025 saat 14.00 - 17.00 arasi GAiIB'te Linkedin Ile Sosyal Satis
Egitimimiz var.

h ://www.gaib.org.tr/tr/f/712.html
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https://www.gaib.org.tr/tr/f/712.html

Diger rehber ve videolarimizsa asagida.

Linkedin Ile Ihracat Rehberi

Linkedin ial lling Rehberi

Linkedin ile Ihracat Videosu

ihracat icin Linkedin Sayfasi
Linkedin Profilinizi Optimize Etme Videosu

Ihracat Icin Linkedin Otomasyonlarini Etkili Kullanmak

BAZ GiRisIM

Linkedin ile
ihracat Rehberi

7.Sonug

Dunya c¢ok hizhh bir dénisimden geciyor. Hizli giden bir trenin iginde biz de
kosturuyoruz. Iste bdyle bir ortamda etkili danismanliklarla isi isletme kilmak
muamkdan.

Siz de Turkiye’nin Ihracat Ajansi BAZ Girisim’e ulasin, fark yaratin. Ucretsiz
Ihracat Check-up Hizmetimiz Igin Tiklayin.


https://www.bazgirisim.com/wp-content/uploads/2024/01/Linkedin-Ile-Ihracat-Rehberi-2_compressed-1-3-1.pdf
https://www.bazgirisim.com/wp-content/uploads/2024/11/Linkedin-Social-Selling_compressed-1.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=grZSWSWPSmQ
https://www.youtube.com/watch?v=a0EULF_bXvU&t=14s
https://www.youtube.com/watch?v=sJV42vTZ9vM&t=2357s
https://www.linkedin.com/pulse/ihracat-i%C3%A7in-linkedin-otomasyonunu-etkili-%C5%9Fekilde-kullanmak/
https://calendly.com/bazgirisim/20dk?month=2025-02

BAZ GIRISiM
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lhracat Mentorunuz BAZ
Girisim, kiresel pazarlar
kazanmada devlet
destekleri, dijital
pazarlama ve ihracat
danismanhiyla yaninizda.

bazgirisim.com

@ info@bazgirisim.com
D 903124184658
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